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介绍 配方颗粒国标品种的成本提升幅度比较明显，国标标准定的比较高。新旧国标切换

过程中，预计今年上半年收入增长会受到一定影响，全年增速预计较以往年度略低。 

2、配方颗粒集采预期推进的时间线？ 

答：公司积极支持国家集采政策，目前中药集采在试点中，山东集采主要针对饮片

和配方颗粒。目前国家层面发布的配方颗粒标准不到 200 个，未来还会持续增加，是一

个渐进的过程。基于现有国标品种数量较少的情况下，预计短期内配方颗粒业务集采会

以试点的形态来做。预计配方颗粒标准发布到 400 种后，满足基本医疗需求的情况下，

可能会推进集采。 

3、公司中药注射剂参附等的规模？ 

答：近年来公司注射剂业务处于相对稳定的状态，目前中药注射剂在公司业务中占

比约 4%，参附作为独家品种销售规模最大。 

4、公司代理诺泽的原因及集采情况和未来发展情况? 

答：诺泽的产品力较强，学术基础好，安全性和疗效得到了多年的验证。同时预填

充注射笔使用方便，可以室温保存，注射时会减少痛感，优势突出，因此产品有较好的

发展潜力。第一年合作顺利完成了产品的市场交接，增长速度较快。从推广模式来讲，

公司建立了专线队伍及专业的客户服务的团队，提高对患者的服务。诺泽未中选广东集

采。未来仍将作为潜力品种重点推广，主要是：诺泽产品本身具备较好的优势，公司已

基于对患者的服务建立了客户服务体系，未来可拓展更多的人群从而实现增长，我们对

市场的发展空间比较有信心。 

5、大健康业务情况及未来方向？ 

答：大健康业务关注消费者的新需求，如健康美丽和治未病。公司也在适时推新品

种，如在美丽方向推出了桃白白的品牌，在预防领域推出了维矿类品种等。未来，公司
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将持续关注线上需求，构建新品牌。从战略上，公司希望能形成规模化的大健康产业。

目前大健康业务还是在尝试阶段。 

6、感冒灵受疫情影响情况？ 

答：2020 年公司感冒品类受到疫情爆发影响，增速有所下降。去年和今年一季度情

况来看，没有产生较大影响。近两周疫情管控区域有所扩大，但是线上业务受限相对少

一些。公司也在持续关注疫情持续时间，如短期控制有成效，对业务的影响则较小。 

7、公司业务毛利率下降原因？ 

答：公司业务毛利率下降主要是结构性因素影响，如抗感染业务集采后销售额和毛

利率均明显下滑。 

8、公司新渠道发展策略和产品策略？ 

答：公司积极推动线上业务布局，在新零售渠道布局相对完整，包括京东、阿里等

电商平台，互联网医疗平台，O2O，B2C 等领域，我们都有非常深入的合作。同时公司

和传统药店客户也在不断共建线上线下赋能系统。公司成立数字化业务中心统筹线上业

务发展，不断加强线上业务自运营能力，线上部分店铺将逐渐转为自营模式。公司也会

有越来越多更适合线上业务产品销售的推出。产品维度上，近几年公司不断调整产品结

构， O2O 业务的快速发展给传统产品提供了很多的线上销售机会，易善复、澳诺等产

品线上表现均较好。大健康领域也在不断推出新品，逐渐培养出一系列适合线上发展的

产品。未来希望线上业务占比达到 10%左右。 

9、目前是否有关注到药店终端处方外流的趋势？ 

答：公司关注到处方外流的趋势并努力抓住机会，1、将持续加强外部合作引入适合

的产品 2、在研发管线中储备一些在零售渠道有品牌化运作机会的产品。同时，公司 CHC

业务中的专业品牌和康复慢病业务线业务模式逐渐成熟，将承接处方药在零售市场的机
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等新产品带动下，抗感染业务今年预计会实现双位数增长。现有其他业务如易善复、骨

科天和系列，诺泽等产品未来在医院市场还有比较好的增长机会。 
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