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2、上游药材涨价对于公司成本端的压力？ 

答：中药材价格今年有一定幅度上涨，公司产品所使用的中药材品种数量众多，各药材价

格变动程度不一，对总体成本影响幅度相对较小。长期来看，中药材由于人工成本、稀缺等因
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达到 400 种左右启动可能性较高，公司也会做好相应准备。 

7、配方颗粒业务未来趋势和竞争情况？公司的规划是什么？ 

答：
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控制权交接和平稳过渡，百日融合目标基本达成，今年整体融合基调是稳定。在与昆药的多次

研讨后，双方共同确立了“打造银发经济健康第一股、成为慢病管理领导者、精品国药领先者”

的新战略目标。未来昆药聚焦在三七为主慢病管理领域以及以”昆中药 1381”为品牌的传统精

品国药业务。目前，在品牌、产品、渠道、终端等方面的协同在有序推进，且正在逐步导入华

润三九的商道体系。在管理体系融合方面，目前也在持续推进过程中。 

11、公司感冒药品类上半年增长情况？ 

答：目前来看，4-5 月份基本延续了 1 季度的情况。23 年一季度感冒药品类受到补库存和

甲流高发带动，总体进展良好。感冒品类全年表现需要结合下半年呼吸系统疾病发病情况等因

素综合来看，预计上半年销售进度良好，下半年看秋冬季药品的需求情况。 

12、华润三九在渠道方面管控能力很强，具体如何管控 OTC 渠道，选择经销商的标准？ 

答：强大的渠道体系管理和终端覆盖是公司的核心优势之一，公司搭建了三九商道体系，

涵盖一、二级经销商约 700 家，通过三九商道体系可以较好的管理销售行为，通过商道体系也

帮助产品快速实现覆盖，效率和成本有一定的优势。公司会对经销商的覆盖能力、配送能力、

资金情况指标等进行综合评估。公司经销商体系相对固定，选择的经销商经营综合实力都是比

较强的。 

13、公司并购整合方向？ 

答：CHC 业务优选有影响力的品牌并关注消费升级方向的产品，帮助公司尽快实现全域布

局。如并购昆药助力公司补充传统精品国药品牌“昆中药 1381”等。处方药方面重点关注：1、

中医药领域具备独特资源的产品和有潜力的业务；2、关注创新药机会 ；3、有一定壁垒的仿

制药品。 
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